@ CCl FORMATION

BEAUJOLAIS

COMMERCE INTERNATIONAL

}} LES FONDAMENTAUX DU COMMERCE INTERNATIONAL

FORMATION COLLECTIVE FORMATION INDIVIDUELLE / BINOME

DUREE 3 JOURS 21 heures) DUREE 2 JOURS (14 heures)
TARIF*  1310€ TARIF* 1590 € soit 795 € 2 5emone

DATE 2021 Nous consulter

» Profil des participants

- Dirigeant souhaitant démarrer,
développer ou structurer son activite a
linternational

- Tout collaborateur souhaitant une mise
a niveau sur les fondamentaux du
commerce international

» Prérequis
- Pas de Pre-requis

DATE 2021 pates a programmer ensemble

» Objectifs

+ Avoir une vision globale d'une opération

import-export

- Identifier et minimiser les risques
- Acqueérir une méthode administrative et

logistique et la faire évoluer

- Mieux connaitre les interlocuteurs

du commerce international
(transporteurs, transitaires, douanes,
banques, clients, fournisseurs)

1. Choisir la régle Incoterms® 2010 3. Intégrer les aspects douaniers

la plus adaptée a l'opération
réalisée
- Définition et utilisation des Incoterms®
- Les 11 Incoterms® 2010 a la loupe

- Les consequences du choix de lincoterm®
sur lexécution de la commande

- Lesincidences des Incoterms® sur le prix
de vente Export et le cout global d'ac-
quisition

2. Organiser l'acheminement des

marchandises a l'international

- Les criteres de choix des modes de trans-
port

- Les différents opérateurs de transport

- Le cadre juridique global des transports
routier, maritime et aérien

+ Les documents de transport
+ [lassurance transport

pour mener a bien
les opérations internationales

- Décrypter une déclaration de douane a

lexport/a limport et identifier le "trio
douanier” : code douanier, origine, va-
leurs

- Déterminer la dette douaniere a limport

(droits de douane, TVA)

- Connaitre les principaux regimes doua-

niers economiques

- Eviter les sources de litiges avec la douane

en s'appuyant sur les principales sources
d'informations douanieres

+ Remplir vos obligations lors d'échanges

intracommunautaires : la DEB/la DES

* Repeérer le regime fiscal applicable a ses

opérations commerciales

. I} » CONTACT : CHARLINE GILBERT

*non assujetti a la TVA

» Méthode pédagogique

+ Apports theoriques, exercices pratiques
et etudes de cas reels d'entreprise

- Document remis a chaque participant

» PROGRAMME

4. Identifier et gérer les risques
financiers et les techniques
de paiement a l'international

- Connaitre les differents instruments et
techniques de paiement . virements, effets
de commerce, assurance-credit, remise
documentaire, crédit documentaire, lettre
de credit stand-by, assurances credit

+ Les techniques de paiement : meca-
nismes, acteurs, couts, avantages et in-
convenients, adaptation des techniques
au pays client
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